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Découverte de la start up avec un déplacement sur site : une salle avec les ordinateurs qui permettent d'assurer le service vidéo sur le web et des cartons de quincaillerie pour l'installation des caméras dans les salles de sport .
La société a déjà un fonctionnement nominal et a presque saturé son marché.
Elle permet de payer les salariés mais pas les dirigeants à la hauteur de leur engagement;
Le sujet de collaboration est trés vite identifié : le marketing, c'est à la fois le problème de la société de trouver de nouveaux marchés et la compétence principale de Pascal.
C'est donc un Supélec qui va coacher un HEC en marketing, le monde à l'envers, Unsurix.
Dès nos premiers échanges je comprends qu'il y a deux accompagnements possibles : celui de la société et celui de Matthieu (HEC) et Rémy (ingénieur) les dirigeants.
Jusqu'à présent on a surtout travaillé sur MySportConnect qui est une réussite mais à stabiliser et optimiser.
Nos pistes étaient surtout de voir comment créer des soeurs avec éventuellement en amont une structure destinée à générer, gérer et optimiser les soeurs.
Mais la difficulté étaient l'adhésion et l'adéquation des forces de Matthieu et Rémy à un tel type de projet. Aucune piste n'a créé la vibration et ils ont décidé de privilégier une nouvelle voie différente de MySportConnect qui peut continuer à vivre sans eux.
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La piste est maintenant d'accompagner Matthieu et Rémy mais plus MySportConnect.
On passe donc du post start up au pré start up et là je suis encore un peu géné pour donner des détails car notre NDA ne couvre pas ces nouvelles idées ?
Mais je peux quand même préciser qu'on est beaucoup plus dans le milieu industriel et que cette fois il sera difficile de saturer le marché pour une start up !
Nous en sommes à une ébauche de business plan qui est plutôt une sorte de catalogue d'offre et de business model pour essayer de cibler les plus intéressants et ceux qui collent le plus aux forces de Matthieu et Rémy.
En tout cas ça bouge fort et vite avec peu de formalisation mais avec assiduité dans les contacts, rapides mais intenses et trés directs.
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